
W 2003 w Warszawie powstała pierwsza Klinika La Perla. Jako polska firma z czasem stała się liderem usług 

beauty wprowadzając na rynek najnowsze światowe technologie i zabiegi medycyny estetycznej. Obecnie 

sieć to 11 klinik świadczących najwyższej jakości usługi od chirurgii plastycznej, przez szeroki zakres procedur 

medycyny estetycznej aż po zabiegi kosmetologiczne i SPA.   

Specjalista ds. Sprzedaży 

Twój zakres obowiązków 

Analiza rynku, trendów, działań konkurencji oraz potrzeb klientów 

Wdrażanie i kontrola standardów obsługi klientów 

Monitorowanie wyników sprzedaży i prowadzenie działań prosprzedażowych 

Organizacja konkursów, obsługa programu lojalnościowego 

Prowadzenie negocjacji i organizacja współpracy z partnerami biznesowymi 

Koordynacja akcji promocyjnych w poszczególnych klinikach 

Zarządzanie sprzedażą kosmetyków Beauty Box 

Przygotowanie materiałów i działań promocyjnych wspierających sprzedaż 

Prowadzenie rekrutacji personelu  

Oczekujemy 

Minimum 2 lata udokumentowanego doświadczenia w sprzedaży  

Znajomości rynku usług medycznych lub beauty 

Odpowiedzialności, doskonałych zdolności organizacyjnych i komunikacyjnych 

Doświadczenie w branży beauty mile widziane 

Proponujemy  

Umowę B2B lub zlecenie (Górny Mokotów Warszawa) 

Wynagrodzenie 4000-6000 zł, premia za uzyskane wyniki  

Rozwój oraz wiele nowych wyzwań i projektów 

Pracę w młodym dynamicznym zespole 

Metamorfozę, czyli atrakcyjne ceny zabiegów pracowniczych 

 

Prześlij nam proszę swoje cv oraz krótki tekst (max 10 zdań) nt. sprzedaży usług medycznych i 

beauty.   KONTAKT: rekrutacja@la-perla.pl  
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